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STEVE BALLMER DESTACA LA EXPERIENCIA DE SOFTEC EN LA PRESENTACION
DE WINDOWS SERVER 2003 ANTE 1.600 PROFESIONALES EN MADRID

Steve Ballmer
Presidente de Microsoft

LIDERES EN LA PROVISION DE
SOLUCIONES DE GESTION PARA

CONSTRUCCION

SOFTEC INAUGURA SU
NUEVA DELEGACION DE
LARAGOZA PAG. 3

MARQUES DE RISCAL,
JASO, LIBERTY SEGUROS Y
GRUPO URAZCA RENUEVAN

SUS SISTEMAS

Jests Angel Bravo
Presidente de Softec

El presidente de Microsoft, Steve Ballmer,
destacé la experiencia de Softec, Gold Part-
ner de la multinacional, co-
mo una de las grandes
compainias que, “‘con gran

éxito’, aborda la etapa de

prueba para migrar a la
nueva plataforma Windows
Server 2003, lo que le con-
vierte en “una referencia
para el resto de corporaciones”. Las decla-
raciones de Steve Ballmer se produjeron du-
rante su intervencion en la celebracién del
Seminario de Lanzamiento Windows Ser-
ver 2003, celebrado en el Hotel Auditorium
de Madrid el pasado 8 de mayo. Softec, den-
tro de su estrategia de acercar a los clien-
tes todas las novedades tecnolégicas, han or-
ganizado, junto a Microsoft y HP, una jor-
nada para su presentacion en exclusiva en
el Pais Vasco (Hotel Carlton de Bilbao, 28 de
mayo), en la que se detallaran exhaustiva-
mente los procesos y examenes que ha su-

perado la plataforma Windows Server 2003

para garantizar el mas elevado nivel de ' Se-
guridad”, principal caracteristica del nuevo
sistema; ademas de que permitira duplicar
la velocidad operativa. Para alcanzar estos
objetivos, Microsoft ha invertido tres afios de
trabajo y 200 millones de dolares, habien-
do participado un equipo integrado por 5.000
programadores, 2.500 testeadoresy 13.000
empleados de la divisiéon Windows de Mi-
crosoft. Las primeras encuestas realizadas
por Microsoft destacan que un gran nime-
ro de los usuarios declaraban su disposicién
a pasarse al nuevo sistema en el plazo del pri-

mer afio de su lanzamiento al mercado.

SOFTEC UNIFICA SUS MARCAS Y
DESARROLLA /7 AREAS ESTRATEGICAS

El Plan Estratégico de Softec, con el que se
situara entre las cinco primeras empresas na-
cionales en oferta de soluciones para empresas,
ha recibido un gran impulso con la decisién
de unificar sus marcas comerciales bajo la de-
nominacién: Softec, y con la obtencién de la cer-

tificacion Gold Partner de Microsoft en “'Sys- »»




tem Enterprise”, calificacion de la que gozan
muy pocas firmas, dada la alta cualificacién y
exigencia que requiere Microsoft para su con-
cesion. EI Plan de Softec se ha reforzado con
el desarrollo de 7 areas de negocio, en las que
ocupa posicién de liderazgo: Infraestructura,
comunicaciones y servicios tecnoldgicos de

mision critica; Soluciones avanzadas de nego-

cio; Soluciones de gestion empresarial; Servi-
cios de internet; Soluciones de informatica mo-
vil; Servicios de formacién y Externalizacion de
servicios (outsourcing). El Plan Estratégico pre-
vé la inversion de 12 millones de € y la creacion
de 200 nuevos empleos. En la actualidad, la
compaiiia factura 30 millones de € y cuenta con

una plantilla de 340 personas.

“SOFTEC ES UN LIDER EN LA PROVISION DE SOLUCIONES DE
GESTION PARA LA CONSTRUCCION Y PROMOCION INMOBILIARIA”

Jesls Arrondo,
Responsable de
Marketing de la Division

de Gestion Empresarial
de Softec

P- Softec dispone de una solucién de
Gestién Global de Obras y de
Promocion Inmobiliaria muy consoli-
dada y lider en el sector. ; Qué quiere

decir exactamente una solucién de

— Gestion “Global” de Obras?

R. - Quiere decir que, por una lado,
dota a la direccion de laempresa de un

sistema de control y seguimiento de la

obra desde el punto de vista econémico-finan-
ciero y, por otro lado, permite a la direccion téc-
nicay jefes de obra disponer de un sistema de
estudio y control de las obras desde el punto de
vista técnico. De esta forma la Gestion de Obra
proporciona una visiéon global de la misma en
todas sus fases: Definicién de la obra, confec-
cion del presupuesto, estudio y “‘re-estudio”,
imputacion de costes, sistema de medicién de la
obra ejecutada, facturacién...y todo ello con una
herramienta de andlisis flexible, integrado en
s6lo proceso de negocio.

P- ;Qué cubre la solucién sobre Promocién
Inmobiliaria?

R.- La solucién proporciona una vision glo-

bal del estado de la Promocién en todas sus
fases, desde la definicion del plan de viabilidad,
concretado en la gestion del ciclo de vida y el
presupuesto y su proyeccion financiera; el con-
tenido informativo de la parcelacién de las fin-
cas de la Promocidén y hasta la entrega de los
inmuebles a los propietarios pasando por los
hitos mas significativos de la gestién de la pre-
ventay la venta (sefial, firma, anticipos a cuen-
ta, subrogacion, etc..) y terminando con la ges-
tion de postventa (reclamaciones, etc.).

P- ; Es un desarrollo propio de Softec?

R.- Nuestra solucién se basa en la plataforma
ERP MBS Navision Attain, recientemente
comprada por Microsoft, y recoge la experien-
cia de més de 10 afios de trabajo de nuestros
consultores en el sector de la construccién.

P- ; Cuantos clientes o instalaciones avalan
esta solucion de Softec?

R. - Softec cuenta al dia de hoy, y tras sus
fusiones con IGN, NSC y Cadia Consulting, con
un total de 35 instalaciones que nos acreditan
como un lider indiscutible en Espaia en solu-

ciones de Gestion y Promocién de Obras.




La expansién de Softec ha marcado un nuevo
hito con la reciente inauguracion de la
Delegacion de Zaragoza, ubicada en pleno cen-
tro de la ciudad (c/Albareda n°1). La presenta-
cion de la sede se realizd en el Hotel Palafox y
conto con la presencia del presidente de Softec,
Jests Angel Bravo, del director de la Delegacion,
Mariano Vists Lozano, y representantes de
pymes e instituciones aragonesas. Softec oferta-
ra sus servicios y soluciones con especial énfasis
en las soluciones aplicativas en tecnologias de
la informacion para constructoras e ingenierias

basadas en el ERP Navision. Ademas, desde

El Area de Infraestructuras y Servicios
Tecnoldgicos en Entornos de Misién Criti-

ca, que engloba las soluciones de Softec
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hace una década, NSC, fusionada con Softec,
es proveedora de servicios y desarrollos de la
Diputacion General de Aragén, a la que disefié
su aplicacion de contabilidad “Aneto”y para la

que ha realizado otras tareas.

cion les permite ofertar las tltimas solu-
ciones y servicios de soporte y mantenimiento

en redes corporativas (analisis, auditoria,

en el campo de las in- Micresoft:
| CERTIFIED
fraestructuras tecnolo- Business Solutions
gicas y todos los servi- [ §
o _ O Cisco
cios asociados, exige una
permanente puesta al [ 2
HP OPENVIEW

dia y conocimiento de

Micresoft disefio e implementacion
GOLD CERTIFIED
Partner

de proyectos de solucién

register de red); equipamiento de

servidores y redes de al-

macenamiento de datos

(disefio de arquitecturas,

las posibilidades que ofrece el mercado.
En esta permanente linea de actualizacién,
Softec cuenta con los mayores niveles de
certificacion en las plataformas lideres: HP,

Cisco, IBM, Microsoft, Citrix... Esta posi-

alta disponibilidad en entornos criticos con
salvaguardias y recuperacion de datos, etc.);
entornos operativos (.NET de Microsoft o
Unix); sistemas centrados en servidor y

sequridad total (fisica y l6gica).

SOFTEC
INSTALA SU
TECNOLOGIA
EN EL CENER

CENER (Centro Na-

cional de Energias Re-

novables), ubicado en Sa-

rriguren (Navarra), ges-
tionara sus areas Eco-
némico-Financiera, Con-
tabilidad Analitica,y Pro-
yectos con tecnologia Na-
vision Attain de Softec.
Este contrato consolida
al Grupo Softec como
principal suministrador
de soluciones a los cen-
tros tecnolégicos nava-
rros; area en la que ya
cuenta con la confianza
de clientes tan relevantes
como CEIT (Centro Tec-
noldgico de la Escuela de
Ingenieros Industriales
de la Universidad de Na-
varra), AIN (Asociacion
de Industrias de Nava-

rra) y Tracasa.

En el area ERP con
Navision cuenta con
clientes como Obenana-
sa, Arian, Mapsa, Mutua
Navarra, Ochoa Lacat,
Algecosa, Guardian

Glass, Guinaz, etc.
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¢Ha perdido
alguna vez
un e-mail?

EL SERVICIO
“MAIL BACKUP” EVITA
ESTOS PROBLEMAS

Una caida de su conexion, una
mala configuracion, una sobre-
carga, un mal enrutamiento, una
actualizacion... son algunas de

las causas que pueden provocar

que pierda informacion vital

LIBERTY SEGUROS Y EL
PERIODICO DE CATALUNYA
POTENCIAN SUS SISTEMAS

Softec se ha adjudicado dos

importantes pedidos con Liberty

Periddico de

Seguros y El
Catalunya. Para la aseguradora,
dirigira todo el proceso de migra-
cioén de las plataformas informa-
ticas de las compafiias fusionadas
(Madrid, Barcelona y Bilbao) y
actualizara los puestos de traba-
jo y los sistemas de almacena-
miento con conexiones con fibra
y sistemas redundantes. La edito-
ra les ha encargado el sistema de
almacenamiento central y lacone-

xién con fibra Gptica.

mejoray optimizacion de todos los
procesos que se acometen en las
areas de  Fabricacion y

Distribucion.

LA DIVISION DE
SERVICIOS DE INTERNET
COLABORA CON TEKA

Teka ha entrado a formar parte
de los clientes de Softec de lamano
de la division de Servicios de
Internet. La colaboracién con la
multinacional industrial se apoya-
ra en la experiencia y calidad de
Vlegatraining Norte, que reciente-
mente obtuvo el galardén, por
parte de Prometric,al ' Mejor uso
de POLARIS en el afio 2002,
aplicacion utilizada para el regis-

tro de Exdmenes de Certificacion.

GROAS JASO ACOMETE LA
MEJORA DE LA FABRICACION
Y DE LA DISTRIBUCION

recibida por e-mail. Para evitar

este problema, Softec ha lanza-

SEITU, FABRICANTE DE
MUEBLES, IMPLANTA ERP
MICROSOFT NAVISION ATAIN

do el servicio “*Mail Backup”,

que activara la recepcion de

correo de los dominios asociados
asuempresa (*.suempresa.es),
almacenando los mismos hasta
la activacién del servidor de
correo primario, momento en el
que, de forma automatica, depo-

sitara los mensajes.

Ademas, el servicio Mail
Backup no exige estar hospeda-
doen lossistemas de Softecy es
independiente del tipo de servi-

dor de correo que utilice.

La compafiia Jaso Equipos de
Obras y Construcciones, encua-
drada en el grupo Gruas Jaso,
fabricante vasco que ha instalado
maés de 6.000 gruas torre en 31
paises, se ha embarcado en un
ambicioso proyecto para adoptar
la tecnologia Microsoft Navision
Attain para lo que contara con el
respaldo de Softec. Los nuevos sis-

temas se implantaran para la

La empresa Seitu, perteneciente
al Grupo Grumal que integran
cinco fabricantes de muebles de
cocina y bafio, actualizara su tec-
nologia con la implantacién por
parte de Softec del ERP Microsoft
Navision Atain. Seitu trabaja para
clientes en todo el mundo y esta
especializada en la fabricacion de

equipamiento laqueado.

FLASH

Bodega Marqués de Riscal, una
de las empresas mas prestigio-
sas de la Rioja Alavesa, ha
confiado a Softec la renovacion
de sus sistemas de gestion a
través de Microsoft Navision
Attain. Este contato se incluye
dentro de su ambicioso proyec-
to de expansion y mejora, que
incluye la construccion de una
nueva hodega disefiada por
Frank Gehry. Softec se encar-
gara de cubrir la apuesta tec-
noldgica con la integracion de
las sedes de El Ciego, Rueda y
Madrid; la implantacion de un
sistema “‘commerce gateway”’
con clientes como El Corte
Inglés, o la integracion de un
sistema de “portal de negocio”
estratégico para la venta y dis-
tribucién de sus productos
(vinos de crianza, reserva 'y

gran reserva).

El Grupo Urazca implantara
la solucién de Softec CyP,
desarrollada para optimizar
los procesos de la gestion de
la construccion y la promocion
inmobiliaria.

El Centro Farmacéutico del
Norte (Cenfarte), radicado en
Santander, ha encargado a
Softec el proyecto de renova-
cion de sus sistemas de ges-
tién mediante la implantacion
del ERP Microsoft Navision
Attain.




